Il est important de noter que
nous ne sommes pas une
agence immobiliére

Nous ne vendons pas de propriétés et nous
ne recevons pas de commissions non plus
pour des ventes ou des achats réussis.

Nous ne sommes pas vos concurrents, nos
services sont, au contraire, complémentaires
aux votres. Nous travaillons avec dévoue-
ment pour nos clients, qui supportent égale-
ment les frais. Il n'y a donc pas de frais pour
vous ni pour vos clients.

La demande en provenance des Pays-Bas et
de I’Angleterre de propriétés situées dans

la France ne cesse de croitre depuis des
années. La distance, la langue et la culture
sont des éléments qui souvent rendent la-
borieux le processus de vente. C’est ici que
nous pouvons intervenir comme une valeur
ajoutée. Pour nos clients, mais également
pour vous.
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° French Lifestyle Consultants
Lieu dit ‘Teychounat’

47450 St Hilaire de Lusignan
France

° Tél: +33(0)5 53 67 64 39
Portable: +33(0)6 81 87 77 99
Mél: info@frenchlifestyle.fr

Site: www.frenchlifestyle.fr
SIRET: 493 026 801 00016

° Nous parlons, frangais, néer-
landais, anglais et allemand.
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Nous serions heureux
de faire votre connais-
sance. Depuis début
2007 nous travaillons
également dans votre
domaine et nous te-
nons beaucoup a une
bonne coopération.

French Lifestyle Consultants
s’adresse aux acheteurs étran-
gers (et aux propriétaires) de
biens immobiliers dans toute la
France. Nous les aidons pour trou-
ver la maison de leurs réves.

Nous dressons, entre autres, une
carte de toutes les propriétés a
vendre et donnons une image ob-
jective de l'offre. Dans cette offre
nous voulons également intégrer
les propriétés qui se trouvent
dans vos fichiers.



Notre facon de travailler
Nous faisons pour nos clients une analyse du
marché des propriétés a vendre sur la base des
données fournies par vous ou/et par vos col-
legues. Nous pouvons faire cela par Internet
(sites d’agents immobiliers ou d'associations
d’agents immobiliers) ou au moyen d’une de-
mande ciblée par e-mail. A |'aide de ces données
nous faisons une comparaison entre les pro-
priétés proposées pour notre client. Si le client
s’intéresse a une propriété en particulier, nous la
visitons pour lui, en concertation avec la partie
venderesse concernée. Nous utilisons alors le
canal par lequel nous avons trouvé la propriété.

Aussi, s'il s'agit d’'une propriété que nous avons
trouvée par votre intermédiaire, nous entre-
rons en contact avec vous. Si une propriété est
en vente chez vous et chez un de vos collégues
agents immobiliers, et si nous |'avons trouvée
chez ce dernier, nous la visiterons et la présen-
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terons a notre client avec cet agent. Inversement
le méme principe s’appliquera également. Si le
client est suffisamment intéressé, nous lui con-
seillerons de faire les démarches nécessaires.

Toutes les activités sont sans frais pour vos
clients. En effet, nous sommes entiérement payés
par le futur acheteur. Si notre client désire étre
aidé lors des visites et/ou du transfert etc., vous
nous rencontrerez a nouveau. Notre principe
étant dans tous les cas que nous ne vous deman-
dons pas d’argent mais votre coopération.
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Ensemble

Nous avons besoin de votre coopération pour bien
faire notre travail. En effet, vous avez la connais-
sance et I'expérience du marché de I'immobilier.
Nous agissons sur la demande de l'acheteur futur
et assouplissons pour vous le processus de vente
avec des clients étrangers. Avant que nos clients
arrivent chez vous nous leur avons déja fourni

de nombreuses informations sur la propriété et

la région/les environs. Vous pouvez étre s(rs

que ces clients sont sérieux puisqu’ils ont déja
investi pour trouver la maison de leurs réves. Ils
sont a la recherche d’un bel endroit et, en regle
générale, ont l'intention d’acheter une propriété a
court terme.

Nos services annexes

En plus des études du marché des propriétés
a vendre et des rapports détaillés de visites,
nous offrons d’autres services. Nous aidons
également les clients a trouver des experts
tels que notaires, avocats, architectes et
entrepreneurs. De plus, nous proposons
d’assurer le management de projets dans le
domaine des travaux de transformation/ré-
novation et nous pouvons prendre en charge
de a a z des locations pour le client.

Nous espérons vous rencontrer bientot
lors de notre quéte de la maison idéale
pour notre client. Si vous désirez plus
d’informations a notre sujet, ou si vous
voulez, pour une autre raison, entrer en
contact avec nous, n‘hésitez pas a nous
appeler ou a nous envoyer un e-mail.
Nous parlons frangais, néerlandais, anglais
et allemand.

Cordialement

Dew DRIESSEN,
fondatrice et propriétaire de
French Lifestyle Consultants




